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«Eine Reise, ein Ticket»:
Wo sich die Schweiz abhebt
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«Eine Reise, ein Ticket» — auch im
Orts- und Regionalverkehr

Aktuell sind rund 250 Transport-
unternehmen (Bahn, Bus, Schiff,
Seil- und Bergbahnen) am
Nationalen Direkten Verkehr
beteiligt.

Zudem gibt es 20 regionale Tarif- und
Verkehrsverbunde. In den 1980er-
Jahren entstand in Basel der erste in
der Schweiz.

Bis auf die alpinen Gebiete sind alle
Regionen in einen Verbund integriert.
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Was braucht es, um einen Direkten Verkehr zu realisieren?
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Eine Tarif- und Sortimentsstruktur, Gemeinsame Organisation Gemeinsame Systeme
die es Kundinnen und Kunden
ermoglicht, von A nach B zu reisen.
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Harmonisierten Fahrplan Gemeinsame Projekte und Gemeinsame Kommunikation
Bestimmungen




U n Se re g e m e I n S a m e Mit unseren Kundinnen und Kunden 'l TWaI:i;is(;::‘eé“in\:r:gi't::;::’he“

als Ausgangspunkt engagieren wir uns : ;
P i : emeinsam fiir ein zukunftsfahiges transparentes Tarifsystem mit
Reise in die Zukunft ¢ rent avpatren A
OV-System. boten.

Kundschaft gewinnen

und binden

Wir gewinnen und binden
laufend neue Kundschaft mit-
tels tiefer Einstiegshirden und
attraktiver Tarifangebote.

Klimabewusstsein starken
Wir stellen sicher, dass Kundin-
nen und Kunden den OV Sch-
weiz als Schiussel zur Erre-
ichung der Klimaziele verstehen
und nutzen.

Zugang digitalisieren

Wir bieten unseren Kundinnen
und Kunden einen einfachen
und durchgéangig digitalen
Zugang zum OV Schweiz.

Vertriebsinnovation fordern
Wir férdern Innovationen im
Vertrieb und gewahrleisten
einen effizienten Betrieb — von
der Preisberechnung Uber den
Vertrieb, bis hin zur Kontrolle
und Abrechnung.

Kundeninformation
standardisieren

Wir sorgen daftr, dass die
Kundeninformation tiber das
ganze OV-System hinweg
standardisiert, einfach und
konsistent ist.

Datenpotentiale nutzen

Wir nutzen gemeinsam Daten-
potentiale. Dabei gewahrleisten
wir Datensouveranitat und
Datensicherheit flr unsere
Kundinnen und Kunden.

Governance koordinieren
Wir steuern das einheitliche
Tarifsystem Uber eine schlanke
und integrale Governance
zwischen dem Nationalen Di-
rekten Verkehr und den Verbin-
den. Der Einbezug der Erwar-
tungen der Besteller bezlglich
des Anteils der Nutzerfinan-
zZierung wird in einem gemeins-
amen regulatorischen Rahmen
swategie 2035 festgelegt.
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Unser Engagement:
«EIn einfacher Zugang

zum oV Schweiz»
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Die altbewahrten Abo-Modelle

Das Generalabonnement Das Halbtaxabonnement
— seit 1898 — seit 1890

® sBBCrr FFS (@

F
ABC 123 . 'ﬁ ,/1 ‘meister
Y

1/2

s 0F.06. 15 g
13107, 109587 5 22

2

Die Verbundabonnemente
— seit 1984
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Unsere Entwicklungen in der

Abo-Welt
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Das Flexi-Abo — das attraktive Angebot fur
Gelegenheitsnutzende

- 100 0-0-05
" 2y 365 e

Wabhle dein personliches Wihrend 100 Tagen im Wihle die Giiltigkeitstage
Verbundabo Jahr giiltig selbst aus

.’ Das Flexi-Abo ist ein flexibles, attraktives und einfaches :
I Angebot fur Menschen, die nicht mehr taglich pendeln —und |
) zahlt somit auf die neuen Mobilitatsbediirfnisse ein. !



Das GA Night — Die Nachfolge von seven25 und Gleis 7

—Ermoglicht Jugendlichen (16—
25 Jahre) freie Reisen ab 19
Uhr im gesamten GA-
Geltungsbereich GA Night.

ich habe 99 Problamsa, abar sin

tsures Zugblliett ist keines davon

~Uber 100‘000 Jugendliche
sind im Besitz eines GA Night 99,—

PRO JAHR

—Bringt junge Kundinnen und
Kunden in den 6V
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Das Halbtax PLUS — Kaufen, nutzen und vom Bonus
profitieren
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Was ist myRIDE?
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myRIDE — weg vom dualen Tarifsystem, hin zu einem
distanzbasierten Tarif
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Mit myRIDE wird ein neues Tarifsystem entwickelt
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KSmartabo: \

Halbtax +
Bonussystem

KPauschaIabo: \

national und
regional

Grst reisen, \

dann zahlen

ALLE Kunden
haben Zugang
zum oV.

« Non digitals
* Anonyme

 Besondere
Bedurfnisse
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Vielen Dank!
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